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Ressources financiéres par partenaires / Nature des Dépenses

5 LLLLLLLLLLLE L L LLLLL . ? #' 3!
0& 5 L1L . ?
LLLLLLLLLLLE L L LLLL 87
LLLLLLLLLLLLEELLLL 8. ?
#%0 7 :
L <. &= 11
# +
7 . & > !3lln;
& 84" :
&# % # +1% I'D3;
-
" 233 ;"
(. #+ .
7 & / &
@# +
? 233%
# +
<= 11

& Budget 2006 : 6 700 000
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Le Mécénat *: « concrétiser votre responsabilité sociétale d’entreprise »
FINANCIER : Financez un programme EMDH et communiquez sur votre engagement.

TECHNOLOGIQUE : Renforcez nos capacités (multimédia, finance, communication,
informatique) pour renforcer votre retour d’expérience et votre savoir-faire sur un secteur
d’activités aux exigences différentes.

COMPETENCES : Impliquez vos collaborateurs et partagez leurs expertises pour répondre aux
exigences de I'action humanitaire d’EMDH. Vous développerez leurs capacités d’adaptation et
leurs motivations.

89% des fonds collectés par EMDH sont envoyés sur le terrain pour les enfants.

Le Don en Nature*: « offrir le surplus de qualité d’'un monde d’abondance »

En donnant : mobilier ou fournitures de bureau, matériels informatiques, matériel pédagogique,
visibilité médiatique, vous contribuerez a nous permettre de donner toujours plus pour les
enfants » tout en défiscalisant.

*Les dons (financiers, technologiques, compétences, en nature) faits 8 EMDH vous permettent de bénéficier d'une déduction fiscale sur vos
bénéfices imposables: 60% de la valeur du don (au codt de revient), dans la limite de 5 pour mille de votre CA hors taxes (lissable sur 5 ans).



Le Produit Partage :  « vendre plus pour donner d’avantage »

Un pourcentage ou un montant défini sur vos ventes est reverse directement a EMDH.
87% des francais apprécient les marques qui favorisent ce type de consommation solidaire
70% des Francais déclarent que « ces entreprises donnent envie de devenir leur client ou
d’acheter leur produit » (enquéte Equitel — TNS Sofres avril 2006)

La Fidélisation Solidaire :  « fédérer vos clients pour mieux les fidéliser »

Valorisez la fidélisation aupres de vos clients en leur proposant de reverser tout ou partie de
leurs avantages pour EMDH. Communiquez sur les programmes ainsi financés, pour mieux
fidéliser.

Communication co-signées et Marketing direct : « partageons nos valeurs »

Offrez a EMDH : un encart dans vos supports de communication, le financement d’'un mailing
d’appel a dons ou co-signez une campagne de sensibilisation pour les droits de I'enfant.

*Les dons (financiers, technologiques, compétences, en nature) faits 8 EMDH vous permettent de bénéficier d'une déduction fiscale sur vos
bénéfices imposables: 60% de la valeur du don (au codt de revient), dans la limite de 5 pour mille de votre CA hors taxes (lissable sur 5 ans).
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